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Globalizacion comercial
y crecimiento econOmico
en los paises en vias de desarrollo:
;condicion necesaria
pero no suficiente?

A partir dela década de 1980 |os paises en vias de desarrollo han aumentado considera-
blemente su participacion en el comercio internacional, especialmente en el sector manu-
facturero. Esta mayor participacion ha renovado el debate sobre la contribucion del comer-
cio internacional al crecimiento econdmico. Los estudios empiricos mas recientes no
pueden establecer sin ninguna ambigiiedad que exista una relacion positiva entre el comer-
ciointernacional y el crecimiento econémico, aunque la mayor parte de la evidencia apunta
hacia esta direccion. Sin embargo, |a evidencia empirica también muestra que son necesa-
rias otras condiciones, ademés de una politica comercial liberal, para hacer efectiva esta

relacion positiva.
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Clasificacion JEL: F13, O57.

1. Introduccion

El debate tedrico y empirico sobre |a contribu-
cion del comercio internacional a crecimiento
economico es uno de los mas antiguos de la lite-
ratura econémica (1). Este debate adquiri6 espe-
cia interés en los afios posteriores a la Segunda
Guerra Mundial, cuando los paises en vias de
desarrollo que obtenian la independencia tenian

* Profesor de economia mundial. Universidad de Deusto-
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El autor agradece |os valiosos comentarios y sugerencias reali-
zados por Patricia Canto, Ifiaki Erauskin y Mikel Navarro. Los
posibles errores que subsistan son de la entera responsabilidad del
autor.

(1) Para un andlisis histérico de este debate véase IRWIN
(1996).

que decidir el papel que debia jugar € comercio
internaciona en sus planes de desarrollo econd-
mico. En esta época tomaron fuerza teorias que
ponian en entredicho laidoneidad de la especiali-
zacion comercial de los paises en vias desarrollo
en productos primarios, debido a la supuesta ten-
dencia secular a deterioro de los términos de
intercambio de éstos frente a los productos manu-
facturados (2); estas teorias abogaban, ademés,
por una politica de sustitucion de importaciones
paraincentivar el desarrollo de laindustria en los
paises en vias de desarrollo, y asi romper con la
especializacion comercia en productos primarios.
Esta linea de pensamiento ponia de manifiesto

(2) PREBISCH (1950), SINGER (1950).
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que el comercio internacional no era perjudicial
per se; 10 que era perjudicial era el rol que los
paises en vias de desarrollo habian adoptado en el
mismo.

La postura de desconfianza que existia sobre
el comercio internacional se fue resquebrajando
dehido a las limitaciones que mostraba la politica
de sustitucion de importaciones, y a éxito de pai-
ses como Corea del Sur, Hong Kong, Singapur o
Taiwan, que habian conseguido un fuerte creci-
miento econdmico con una estrategia méas favora:
ble a comercio internacional. En estos paises el
comercio internacional habria permitido una
mejor asignacion de |os recursos econémicos en
un clima de mayor competencia y habria incenti-
vado la incorporacion de tecnologias y conoci-
mientos de gestion més avanzadas que se traduje-
ron en un mayor ritmo de crecimiento econémico
(World Bank, 1993). Asi, a partir de la década de
1980, y especiamente a lo largo de la década de
1990, un gran ndmero de paises en vias de desa-
rrollo han decidido unilateraimente, o bgjo las
directrices de los Programas de Ajuste Estructural
de los organismos multilaterales, liberalizar su
sector exterior, con la esperanza de que el comer-
cio internacional se convierta en un motor de cre-
cimiento econdmico.

El proceso de liberalizacion comercial de los
paises en vias de desarrollo ha coincidido con
un gran avance en la participacion de estos pai-
ses en el comercio internacional, especia mente
en el sector manufacturero, aunque con grandes
diferencias entre regiones (3). De hecho, algu-
nos autores afirman que este proceso marca €l
comienzo de una nueva era de globalizacion a
partir de la década de 1980 (World Bank,
2002) (4).

Con el incremento de la participacion de los
paises en vias de desarrollo en € comercio inter-
nacional ha aumentado considerablemente el
numero de estudios que han analizado la contri-

(3) La participacion de los paises en vias de desarrollo en €
total de exportaciones manufactureras ha pasado del 6,6 por 100
en 1976 a 26,6 por 100 en el 2000 (CRAFTS, 2000 y WTO,
2001).

(4) Segln estos autores la primera era de globalizacion se
situaria entre los afios 1870-1914 y la segunda era entre los afios
1945-1980.

bucion del comercio internaciona a crecimiento
econdmico de estos paises. El objetivo de este
articulo es presentar la evidencia empirica més
reciente sobre la relacion entre el proceso de glo-
balizacion comercia y € crecimiento econdmico
en los paises en vias de desarrollo, y extraer las
conclusiones mas importantes de esta nueva evi-
dencia empirica. Para realizar este andlisis este
articulo esté organizado como sigue. Se presenta
la evidencia empirica més reciente sobre la rela-
cion entre la globalizacion comercial y €l creci-
miento economico. Se andiza otros factores que
afectan a la relacion entre una politica comercial
liberal y el crecimiento econdmico. Finalmente,
el articulo presenta las conclusiones mas rele-
vantes.

2. Lanueva evidencia empirica

Como sefialabamos en el apartado anterior,
durante los ultimos afios se han realizado un gran
numero de estudios que han tratado de andizar la
relacion entre €l comercio internaciona y € cre-
cimiento econémico. Entre ellos podemos destar
car a Ben-David (1993), Sachs y Warner (1995),
Edwards (1998), Frankel y Romer (1999), y
Dollar y Kraay (2001). Es este Ultimo articulo el
que vamos a tomar como referencia, ya que anali-
za especificamente |a contribucion del proceso de
globalizacion comercia a crecimiento economi-
co de los paises en vias de desarrollo; ademas,
este articulo es un buen gemplo de las limitacio-
nes de los estudios econométricos que tratan de
establecer una relacion entre el comercio interna:
ciona y el crecimiento econémico.

La metodologia de Dollar y Kraay (ibid) con-
siste en dividir los paises en tres grandes grupos.
El primer grupo esta formado por los paises
industrializados y los paises que liberalizaron sus
economias en la década de 1970 (5) (paises
ricos). El segundo grupo esta formado por |os pai-
ses en vias de desarrollo que mas han aumentado
su grado de globalizacion a partir de 1980 (globar
lizados). Para identificar estos paises los autores
utilizan como criterio el crecimiento en latasa de

(5) Chile, Hong Kong, Taiwan, Singapur y Coreadel Sur.
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apertura, a precios constantes, entre los periodos
1975-79 y 1995-97; de los 73 paises en vias de
desarrollo de los que tienen datos consideran
como paises que mas se han globalizado aquellos
que se encuentran en € tercio superior segun el
criterio anterior. En este grupo se encuentran pai-
ses cuyas experiencias de liberalizacion comercia
son muy conocidas, como Argentina, Brasil,
China, India, Maasia y México. Finamente, €l
tercer grupo esta formado por €l resto de paises
en vias de desarrollo no incluidos en el grupo
anterior, cuyo grado de globalizacion ha aumenta-
do en menor medida (no-globalizados) (6).

Una vez que han dividido los paises en tres
grupos, Dollar y Kraay (ibid) analizan la relacion
entre el aumento en el grado de globalizaciony €
crecimiento medio anual de la renta per cépita.
Como se puede observar en € Gréfico 1, la con-
clusion es muy clara: los paises globalizados han
conseguido un crecimiento de |a renta per cpita
superior a resto de paises. En los globalizados la
renta per cpita pasa de un crecimiento medio
anual del 2,9 por 100 en la década de 1970, aun
crecimiento medio anua del 5,0 por 100 en la
década de los 90; en cambio, en los no-globaliza-
dos la renta per cépita pasa de un crecimiento
medio anual del 3,3 por 100 en la década de 1970
aun 1,4 por 100 en la década de los 90. El creci-
miento de |os paises ricos es, también, inferior al
delos paises globalizados: la renta per capita pasa
de un crecimiento medio anual del 3,1 por 100 en
la década de 1970 a un 2,2 por 100 en la década
delos 90.

Los resultados obtenidos en Dollar y Kraay
(ibid) muestran una relacion muy estrecha entre
el aumento en el grado de globalizacion comer-
cial y el crecimiento econdmico. Sin embargo,
debemos ser muy cautel0sos, ya que la existencia
de unarelacion entre dos variables no implica que
exista causalidad entre las mismas. Para estable-
cer la causalidad es necesario redlizar un estudio
econométrico que determine, sin ambigliedades,
cud esla contribucion del comercio internacional
a crecimiento econdémico. Empero, los estudios

(6) La poblacion de los paises globalizados asciende a 2900
millones de personas y en los no-globalizados a 1100 millones de
personas.

GRAFICO 1
CRECIMIENTO DE LA RENTA PER CAPITA
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econometricos en este &mbito se enfrentan a
serias dificultades, como acertadamente han pues-
to de manifiesto Rodriguez y Rodrik (1999). En
primer lugar, es importante poner de manifiesto
que existen dos andlisis que estan relacionados
entre si. El primer andlisis es §i existe una rela-
cion entre el comercio internaciona y el creci-
miento econémico, y el segundo si existe una
relacion entre la variable mas importante que
puede alterar un gobierno en este &mbito, la poli-
tica comercial, y el crecimiento econdmico. Para
establecer la relacion entre el comercio interna-
ciona y el crecimiento econdmico es importante
tener en cuenta que la tasa de apertura varia, entre
paises, por razones geograficas (distancia a los
mercados mas importantes), €l tamafio del pais
(los paises con mercados mas pequefios tienden a
producir una gama mas estrecha de bienes y ser-
vicios domésticamente) y otras variables, como la
politica comercial. La tasa de apertura es, por lo
tanto, una variable enddgena que responde a fac-
tores que se pueden aterar (como la politica
comercid) y a factores que no se pueden aterar
(como la geografia). El primer andlisis trata de
establecer si la mayor tasa de apertura, gustada
por el tamafio de mercado, ha permitido un mayor
nivel de crecimiento econémico. Sin embargo,
aun cuando la respuesta a este anélisis sea positi-
va, € andlisis relevante para la politica econdmi-
ca, como ha recordado Rodrik (2001), es si la
variable que el gobierno puede controlar, espe-
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cialmente una politica comercial mas liberal, con-
tribuye al desarrollo econémico. Sin embargo,
este segundo andlisis se enfrenta a problema de
que no se cuenta con un buen indicador de la pro-
teccion comercial de un pais (7). En segundo
lugar, los estudios econométricos se enfrentan al
problema de las variables omitidas. Las diferen-
cias en las tasas de crecimiento economico entre
paises pueden estar afectadas por otras variables
distintas a comercio internacional. Si estas varia-
bles estén correlacionadas con el comercio inter-
naciona y no se incluyen en laregresion se esta-
ria dando a comercio internacional un mayor
peso que el que tiene realmente. Finalmente, exis-
te también un problema de endogeneidad; |a teo-
ria economica muestra que 10s paises que tienen
una mayor renta tienden a comerciar mas que los
paises de menor renta; ademas, existen razones
para pensar que el crecimiento economico puede
conducir a un aumento de las exportaciones de un
pais (8).

Dollar y Kraay (ibid) hacen frente a los dos
primeros problemas calculando una ecuacion en
diferencias, en la cua, se relaciona e cambio en
latasa de crecimiento medio anua de la renta per
cépita con un cambio en la tasa de apertura. Al
utilizar el cambio en latasa de apertura, en vez de
la tasa de apertura en niveles, se evita el efecto
que los factores no alterables pueden tener sobre
la tasa de apertura de un pais; ademés, aun cuan-
do los autores no utilizan una variable de politica
comercial, en su opinion e cambio en la tasa de
apertura puede ser un buen aproximador del efec-
to que la alteracion en la politica comercia puede
glercer sobre latasa de apertura. Por otra parte, a
realizar €l andlisis en diferencias, se pueden
excluir aquellas otras variables que pueden incidir
en la tasa de crecimiento de un pais pero que
cambian muy lentamente, como la caidad de las
instituciones o la situacion geografica.

Los resultados obtenidos por Dollar y Kraay a
realizar el andlisis de regresion en diferencias
otorgan un peso muy importante al aumento de la

(7) Véase DOLLAR Y KRAAY (2001) entre otros.

(8) Por gjemplo, a crecer la economia agunas empresas pue-
den acanzar € tamafio critico para poder empezar a competir en
€l mercado internacional. Para analizar en més detalle el problema
de la endogeneidad véase BARA, Raymond (1996).

tasa de apertura en el aumento de la renta per
cépita un crecimiento del 100 por 100 de la tasa
de apertura en una década contribuye a un creci-
miento del 25 por 100 de |a renta per capita en
ese mismo periodo. Esta estrecha relacion se
sigue manteniendo a introducir una variable para
controlar la endogeneidad del volumen de comer-
cio y otras variables que pueden afectar a creci-
miento econdmico (como la inflacion, el consu-
mo gubernamental o lainestabilidad politica). Sin
embargo, cuando se intenta controlar la endoge-
neidad de estas Ultimas variables con respecto al
crecimiento economico los resultados dejan de
ser significativos.

En suma, € trabgo de Dollar y Kraay realiza
un gran esfuerzo para intentar subsanar los erro-
res que se habian cometido en estudios anteriores
y concluye que existe una estrecha relacion entre
el comercio internacional, debido a una politica
comercial més liberal, y € crecimiento econémi-
co. Sin embargo, es preciso sefidar que esta con-
clusion esta sujeta a ciertas dudas. En primer
lugar, es discutible que el cambio en la tasa de
apertura solamente recoja las ateraciones en la
politica comercia y, en segundo lugar, cuando se
intenta controlar la endogeneidad de las variables
adicionales se pierde la validez de los resultados.
Ante estas ambigliedades, que son comunes a
todos |os estudios en esta materia, se perfilan dos
posturas. Por una parte, autores como Bhagwati y
Srinivasan (1999), sefidan que para establecer la
relacion entre € comercio internaciona y € cre-
cimiento econémico la metodologia més adecua
da es la de realizar estudios-pais; en este sentido,
estos autores sefialan que los estudios realizados
durante la década de 1970 y principios de la déca-
da de 1980 sobre diferentes paises, especialmente
del Sudeste asiatico, mostraban una clara relacion
entre una politica comercial més liberal y una
aceleracion del crecimiento economico. Por otra
parte, un segundo grupo de autores, cuya linea de
opinion se presenta en Lindert y Williamson
(2001), afirman que aun cuando un unico estudio
econométrico no puede hallar sin ambigiiedades
una relacion positiva entre una politica comercial
liberal y un mayor crecimiento econémico, la
mayor parte de los estudios apoya esta relacion
positiva. Ademas, estos autores afirman que no
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existe ninglin pais, a partir de la década de 1960,
que haya optado por cerrarse a comercio interna-
ciona y que haya obtenido un crecimiento econo-
mico aceptable.

3. Otrosfactores que afectan ala
relacion entrela politica comercial
y €l crecimiento econémico

En la seccién anterior hemos concluido que,
aun cuando ningun estudio pueda establecer sin
ambigiledades una causalidad entre el comercio
internacional y €l crecimiento econémico, la
mayor parte de la evidencia empirica apunta
hacia la existencia de una relacion positiva. Sin
embargo, a partir de esta relacion positiva no se
debe concluir que una politica comercial més
liberal sea una opcion suficiente para conseguir
un mayor crecimiento econdmico. Las experien-
cias de liberalizacion comercia que se han pro-
ducido a partir de 1980 nos ofrecen algunos
glemplos de paises que a pesar de reducir nota-
blemente su proteccion comercial no han sido
capaces de aumentar su participacion en el mer-
cado internacional y no han logrado entrar en
una senda de crecimiento econémico sosteni-
do (9). Estos gemplos ponen de manifiesto que,
la apertura comercial, si bien es una politica
necesaria, no es una politica suficiente para
lograr un crecimiento econdémico sostenido.
Recientemente, se han abierto diversas lineas de
investigacion que tratan de identificar aquellos
factores que permiten que una politica comercial
liberal se traduzca en una mayor participacion en
la economia mundial y, ésta a su vez, genere los
beneficios dinamicos que promuevan un creci-
miento econdmico sostenido. Entre estas lineas
de investigacion debemos destacar aquellas que
otorgan a la geografiay ala calidad de las insti-
tuciones un papel importante.

La geografia

Gallup et al. (1999) y Sachs (2000a; 2000b)
han puesto de manifiesto que existe una relacion

(9) Podemos destacar, entre otros, los casos de Burkina Faso,
Camer(in, Haiti, Nicaragua, Venezuelay Zambia.

muy estrecha entre la ubicacion geogréfica de un
pais y su nivel de desarrollo econdmico. Estos
autores muestran que 10s paises més avanzados se
encuentran, mayoritariamente, en zonas templa-
das del planeta con acceso a mar. En cambio, los
paises més pobres se concentran mayoritariamen-
te en zonas tropicales o en zonas donde no hay
costa.

Los paises muy algjados de los mercados mas
importantes, 1os paises que no tienen costa 0 que
no tengan rios que puedan ser navegados por
buques tienen unos costes de transporte més altos
que el resto de paises. En €l plano estético los
mayores costes de transporte reducen los benefi-
cios del intercambio internacional. Ademas, los
costes de transporte pueden tener un efecto nega-
tivo sobre el ritmo de crecimiento. Por una parte,
el coste de transporte aumenta el precio de los
hienes de equipo importados que son necesarios
para aumentar la capacidad y la eficiencia en la
produccion. Por otra parte, los paises con atos
costes de trangporte tienen mas dificultades para
participar en las cadenas de ensamblaje «globa
les» (10). Como sefialan Radelet y Sachs (1998)
estas dificultades pueden ser muy relevantes, ya
que los paises en vias de desarrollo que més han
crecido en las Ultimas décadas se han especializa-
do en la exportacion de bienes intensivos en mano
de obra, y éstas actividades se redlizan en ciuda
des con puertos o en zonas de exportacion cerca-
nas a puertos (11).

Por otra parte, e climatropical tiene unainci-
dencia muy negativa sobre la salud y la producti-
vidad agricola. La alta temperatura media anual
que existe en los tropicos permite un mayor desa-
rrollo de enfermedades infecciosas, como la
malaria, que aumentan la morbilidad y la mortali-
dad de las personas. Ademas el clima tropical
afecta ala agricultura debido ala fragilidad de la
tierra, la dta incidencia de pestes y parésitos, la

(10) El proceso de produccion de muchas manufacturas se ha
dividido en diferentes etapas (fragmentacion de la cadena de valor
afiadido) y algunas de ellas se han trasladado a los paises en vias
de desarrollo. Para conocer la relevancia de este fendmeno véase
HUMMELSet al. (2001).

(11) Aparte de estas ubicaciones, habria que afiadir las zonas
en las que se comparte frontera con un pais desarrollado; por
ejemplo, las maquiladoras en la frontera entre México y Estados
Unidos.
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menor fotosintesis neta de las plantas y la dispo-
nibilidad, y control, del agua (Sachs, 2000b).

En definitiva, los paises con una ubicacion
geografica desfavorable tienen, de partida, unas
peores condiciones para integrarse en el mercado
internacional. Como sefiala Sachs (2000a), en
estos paises una politica comercia libera tendra
més dificultades de traducirse en una mayor inte-
gracion en mercado internaciona, ya que la des-
ventgja geogréfica y la menor productividad del
trabajo, resta competitividad a la produccion,
especialmente en el sector manufacturero, y
desincentivalainversion extranjera.

Lasinstituciones

AUln cuando la geografia es un factor muy
relevante para determinar |as posibilidades de cre-
cimiento de un pais, tenemos ejemplos de paises
con una ubicacion geografica similar pero que
han tenido un desempefio econdmico muy dispar.
Por ejemplo, Corea del Norte y Corea del Sur
comparten caracteristicas geograficas muy simila-
res, y mientras € primero ha tenido un desempe-
fio econdmico muy pobre, € segundo ha conse-
guido destacar de una forma espectacular, aunque
con algun tropiezo, en el proceso de desarrollo
econdmico. Para entender las diferencias entre
estos paises es necesario tener en cuenta la cali-
dad de las instituciones. Una linea de investiga-
cion, que esté adquiriendo una relevancia crecien-
te, defiende que la calidad de las instituciones
juega un papel crucia en el desempefio econdmi-
co a largo plazo de un pais (North, 1990) (12).
Seglin esta linea de investigacion, las ingtitucio-
nes son necesarias y beneficiosas porque reducen
la incertidumbre que existe en los intercambios
entre |os agentes econdmicos. En las sociedades
se producen un gran ndmero de intercambios eco-
nomicos entre una multitud de agentes; si no exis-
ten unas reglas claras sobre los derechos de pro-
piedad, los contratos (los derechos y obligaciones
de las partes), y un sistema judicia que vele por
el cumplimiento de los mismos, aumentan los

(12) Las indtituciones, seglin este autor, serian «las reglas de
juego en una sociedad, o de una forma més formal, las limitacio-
nes que moldean |as interacciones humanas» (1990: 3).

costes de transaccion y se limitan los intercam-
hios econdmicos. La evidencia empirica, ademés,
parece confirmar la importancia de las ingtitucio-
nes. Los resultados obtenidos en Acemoglu et al.
(2001), muestran que la calidad de las institucio-
nes puede explicar casi dos tercios de las diferen-
ciasen larentaper capita entre paises.

La calidad de las instituciones también va a
jugar un papel importante en lograr que una poli-
ticacomercia liberal incentive un mayor ritmo de
crecimiento econdmico. Las instituciones debiles
aumentan los costes de transaccion en el comer-
cio internacional, ya que, por una parte, promue-
ven actividades predatorias (corrupcion, extorsion
0 roho) y, por otra, aumentan la probabilidad de
que no se cumplan los contratos. Como han mos-
trado Anderson y Marcouiller (1999), la calidad
de las ingtituciones es determinante a la hora de
explicar € volumen de comercio bilateral: un pais
con ingtituciones de calidad tendera a comerciar
més con un pais con ingtituciones de calidad que
Ccon un pais con ingtituciones débiles. Por |o tanto,
si una politica comercial més liberal no se ve
acompafiada por un fortalecimiento de las institu-
ciones sus efectos beneficiosos pueden desaparer.

4. Conclusiones

En opinion de algunos autores a partir de la
deécada de 1980 la economia mundial ha comen-
zado a experimentar una nueva fase de globaliza-
cion. Esta nueva fase estaria caracterizada por €
aumento de la participacion de los paises en vias
de desarrollo en el comercio internacional, espe-
cidmente en los productos manufacturados. Sin
embargo, en esta nueva fase, se han producido
grandes diferencias en la capacidad de los paises
en vias de desarrollo para integrarse a la econo-
mia mundial. Paises con una gran poblacion
como China e India ha conseguido aumentar
notablemente su participacion en el comercio
internacional y este proceso ha venido acomparia-
do por una aceleracion en el crecimiento de su
renta per capita. Sin embargo, muchos paises del
continente africano y latinoamericano han visto
reducir su participacion en € comercio interna-
ciona y su desempefio econémico ha sido muy
pobre. La evidencia empirica, con ambigliedades,
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indica que el comercio internacional, facilitado
por una politica comercial méas liberal, ha contri-
buido favorablemente a mejor desempefio del
primer grupo de paises. Sin embargo, la evidencia
empirica pone también de manifiesto que una
politicacomercia méasliberal no podré extraer l0s
beneficios de la globalizacion si no se conjuga
con otros factores. Entre €llos la ubicacion geo-
gréfica del pais y la calidad de las ingtituciones
serian los més importantes,
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